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Гости курортов физические лица








Предприятия





Операторы





Гостиницы


Частный сектор





Крупные санатории, пансионаты





УК





Порталы, Журналы


ТВ, Радио


Наружная реклама


Сеть офисов, БД





Пользуются информацией





Размещают информацию $





Размещают по бартеру (стоимость услуг выше)





Call-центр


Процент выше





Аналитический центр


+система бронирования





Турагентство





Зарабатываем на разнице в процентах





Выбираем бартер








Бартер и Call-центр





Бюро по расселению гостей на побережье





Данная схема позволит увеличить товарооборот компании.


Станем глобальными игроками в курортном бизнесе Кубани.


Создадим лучший консалтинговый центр в крае, что привлечет клиентов соответствующего (мирового) уровня.


Бюро перерастет в агентство коммерческой недвижимости, что позволит проводить даже в рамках УК одну-три сделки в год  (самоокупаемость) + проекты компании (поселки, ТРЦ, логистика, Ж.1 – инвестиции в край).


Неизбежное расширение в области экскурсионного, транспортного, клинингового и т.п. направлений + создание справочной службы.


УК можно перевести в ПИФ, привлечь инвестиции.
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Возможная концепция развития








